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หลักสูตร 1 วัน
การเปนหัวหนา หรือผูจัดการ อาจเปนเพียงตําแหนงหรือหัวโขนท่ีบุคคล
คนนั้นไดรับการแตงตั้ง แตการสรางภาวะผูนําเปนอีกหนึ่งทักษะท่ีตองเรียนรู 
สั่งสม และพัฒนาขึ้นมา ดังนั้น กระบวนการเสริมสรางผูนํา จึงมิใชเพียงแค
มอบหมายหรือแตงตั้งตําแหนงใหเทานั้น ตองเริ่มตนจากการใหหลักการ วิธีการ ฝก
ปฏิบัติ และทดสอบ ซึมซับหลอหลอมสูพฤติกรรมจนกลายเปนนิสัยท่ีเปนไปโดย
อัตโนมัติในท่ีสุด
หลักสูตรนี้จึงไดออกแบบขึ้น สําหรับการพัฒนาความรู ความเขาใจของการนํา
ทฤษฏี และแนวทางการเสริมสรางภาวะผูนําขึ้นมาใหสามารถใชไดตามสถานการณ
ตางๆไดเหมาะสม
เนื้อหา เวลา 09.00-16.00 น.
1.  กรอบความคิดและแนวทางการสรางภาวะผูนํา 
2.  ความเหมือนท่ีแตกตางระหวาง “ผูนํา กับ ผูจัดการ”                                                 
และ “ภาวะผูนํา (Leadership) กับ การบริหาร (Management)”
3.  วิถีแหงภาวะผูนํา

- To Solve a problem เพื่อแกปญหา  
- To Support teamwork เพื่อเกื้อหนุนทีมงาน
- To Share vision เพื่อแบงปนวิสัยทัศน
- To Show a role model เพื่อเปนแบบอยาง
- To School a new leader เพื่อสรางผูนําคนใหม

4.  บทบาทผูนําในการขับเคลื่อนองคกรสูความสําเร็จ
- Pathfinding การกําหนดทิศทาง  - Aligning การปรับกระบวน
- Enpowering การปลดปลอยศักยภาพของลูกนอง
- Modeling การเปนแบบอยาง

5.  หลักการฟนฝาอุปสรรคขวากหนามสูยอดเขาแหงความสําเร็จแหงภาวะผูนํา 
(The C-O-R-E of Leadership)

- Control ความสามารถในการควบคุมสถานการณ
- Ownership ความรับผิดชอบตอปญหา โดยไมกลาวโทษหรือปดสวะ
- Reach ย่ืนมือเขาไปแกไขในฐานะจาฝูง
- Endurance มีความอึด ทนทานตอสภาวะกดดันอยางไมยอทอ

6.  กระบวนการแกปญหาอยางเปนระบบ (The I-D-E-A-S steps)
- Identify a problem ระบุปญหาท่ีเกิดขึ้นใหชัดเจน
- Data collection รวบรวมขอมูลตางๆ
- Establish a solution กําหนดแนวทางแกปญหา
- Act & analyze ลงมือปฏิบัติและวิเคราะห
- Standard & select  กําหนดเกณฑมาตรฐานและเลือกใชใหเหมาะ

7.  2(CD) วิธีการพัฒนาลูกนอง 4 ลักษณะ
          - การ Counseling กับลูกนองท่ี High skill / Low will ทักษะสูง / ใจตก 
          - การ Coaching กับลูกนองท่ี High skill / High will ทักษะสูง / ใจตื่น 
          - การ Directing กับลูกนองท่ี Low skill / Low will ทักษะต่ํา / ใจตก 
          - การ Delegating กับลูกนองท่ี Low skill / High will ทักษะสูง / ใจตื่น 
8.  เทคนิคการจัดการความขัดแยงในทีมงาน
9.  ศิลปะการโนมนาวใจผูคน

วัตถุประสงค 
1.พัฒนาความรู ความเขาใจดานทฤษฏีการเปนผูนําท้ังศาสตรและศิลป
2.เสริมสรางความสามารถในการสื่อสารในการสั่งการท่ีมีประสิทธิภาพ
3.เรียนรูเทคนิคการบริหารความขัดแยงอยางสรางสรรคของทีมงาน 
4.นําความรูความสามารถไปปรับใชในการพัฒนาภาวะผูนําของตนเอง                                                   
ใหบรรลุความสําเร็จของตนและธุรกิจ



อัตราคาลงทะเบียน

ราคาปกติทานละ 3,800 บาท + VAT 7% รวมเปน 4,066 บาท

สมัครกอนวันที่ 12  มีนาคม  2558           ทานละ 3,300 บาท (ไมรวมภาษีมูลคาเพ่ิม)
  

 เฉพาะนิติบุคคลสามารถหักภาษี ณ ที่จาย 3% ได

ราคานี้รวมเอกสาร อาหารวางและอาหารกลางวันตลอดหลักสูตร

ใบเสร็จคาลงทะเบียน สามารถนําไปบันทึกหักคาใชจายทางบัญชีได 200 %

แบบฟอรมลงทะเบียน

แบบฟอรมสําหรับลงทะเบียนเพื่อเขารวมสัมมนา

       ช่ือหนวยงาน / บริษัท......................................................................................................................

        
       ท่ีอยูบริษัท....................................................................................................................................

                  
                  1. ช่ือ................................... ตําแหนง ......................................... Email ......................................

                  
                  2. ช่ือ................................... ตําแหนง ......................................... Email ......................................

3. ช่ือ................................... ตําแหนง ......................................... Email ......................................

                   โทรศัพท ...............................  ตอ ........................................ โทรสาร ....................................

บริษัท   เพอเฟกท เทรนนิ่ง แอนด เซอรวิส จํากัด ที่อยู 16/54 ซอยบางขุนเทียน 16 แขวงแสมดํา เขตบางขุนเทียน 
       

กรุงเทพฯ 10150 Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0735553003036

 เช็คขีดครอมสั่งจาย บริษัท เพอเฟกท เทรนนิ่ง แอนด เซอรวิส จํากัด

 โอนเงินเขาบัญชีออมทรัพย ธนาคารไทยพาณิชย สาขา พุทธมณฑล  สาย 4  เลขที่บัญชี 391-211414-7

การแจงยกเลิก: ผูสมัครสามารถที่จะยกเลิกการเขาอบรมได ในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 10 วัน บริษัทฯ จะหักคาธุรการ 
รอยละ 15 ของคาสมัคร และในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 7 วัน บริษัทฯ จะคืนเงินรอยละ 50 ของคาสมัคร

   นอกเหนือจากนี้แลว บริษัทฯ จะไมคืนเงินใดๆ ทั้งสิ้น การจองมีผลเม่ือชําระเงินเรียบรอยแลวและโปรดแฟกซใบ Pay-in 
   เพ่ือเปนหลักฐานในการสํารองที่นั่ง
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